Nun ja — Geschenkekaufen — werden die meisten denken. Und wenn nach den Geschenken noch Geld Ubrig ist? Wollen Sie es jedes Jahr
frei entscheiden, kénnen Sie das Weihnachtsgeld in eine bestehende private Rentenversicherung einzahlen oder in einen Fondssparplan:
Hier kénnen Sieschon ab 500 € Einmalbeitrag ein Depot eréffnen! Kunden, die das Weihnachtsgeld jedes Jahranlegen méchten, schlieRen

z.
G

nutzen. Beitrége in eine betriebliche Altersvorsorge, im beliebtesten Durchfiihrungsweg ,,Direktversicherung®, sind in 2023 bis ;

S

Winter-Versicherungen fur Skifahrer

Im Winter istfiir passionierteSki-/Rodelbegeisterte einigeszu beachten.Seit geraumer Zeit ist auf italienischen Skipisten der

N
Z

gefahr im Winter steigt durch Schneeund Eisglatte, daher wird fiir Unfalle auf der Skipiste generell eine Unfallversiche-

rung empfohlen inkl. Absicherung von Rettungs-, Bergungs- und Suchkosten. Hierbei sollte die Summe mind. tber  ----
40.000 Euro betragen, damit ein Einsatz nicht zu einem finanziellen Fiaskowird. Ein Unfall im Ausland kann Kran- )
kenhauskosten etc. verursachen,daher ist eine Auslands-Krankenversicherung ratsam. Wir beratenSiedazugerne! 7.

B. einfach einen Fondssparplanim Versicherungsmantel mit jahrlicher Zahlungsweise ab. Sie kdnnen sich einfach auch selbst ein
eschenkmachen und das Weihnachtsgeld steuer- und sozialversicherungsfrei fir lhre notwendige, zusatzliche Altersvorsorge ,-==~

4 A
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504 € p. a.von der Steuer und Sozialversicherung befreit. Diese und viele weitere Moglichkeiten finden Sie bei uns. -

achweis einer Privathaftpflichtversicherung notwendig. Nicht-Versicherten drohen ein BuRgeld und der Entzug des Skipasses.
udem wurden dort hohe Strafen fur alkoholisierte Skifahrende und eine Helmpflicht fir Minderjahrige neu geregelt. Die Unfall-

Wohngebaudeversicherungersetzt keine Instandhaltung

~ Ein Gebaudezu erwerben ist fiir viele der groBte Schrittim Leben. Neben der entsprechenden Kreditlast, die dann auf

4
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Tierkrankenversicherung lohnt sich noch mehr

Aufgrund bekannter Kostensteigerungen in vielen Lebensbereichenwurde auchdie Gebiihrenordnungfiir Tier-
arzte (GOT) Ende 2022 angepasst. Dies hat Auswirkung auf alle Haustierbesitzer, denn diese miissen nun mit

ho
be

cherung der liebsten Geféhrten tiber eine Tierkrankenversicherung ist. Denn diese deckt nicht nur Not- .-~
falle, sondern auch Vorsorgeuntersuchungen ab. Eine sinnvolle Investition, um die Gesundheitlhres 1
Haustiers zu gewahrleisten und finanzielle Belastungen zu minimieren. -

einem birgt, verpflichtet dieses Eigentum aber auch. Mit héher werdendem Gebaudealtersteigt die Reparaturanfalligkeit,
von kleinen Schonheitsausbesserungen bis hin zu groReren Investitionen wie einer neuen Heizungsanlage oder Fenste-
rerneuerung. Die Wohngebaudeversicherung deckt mit modernen Bedingungswerken heutzutage eine sehr grofRe Fille
an mdglichen Schadensféllenab, jedoch ist diese nicht als ,Geldumlage® fiir etwaige Sanierungen gedacht, sondern fir
tatsachliche Schadensfalle. Geradein der Leitungswasserversicherung zeigt sich dieses Problem massiv: Durch ein zu

altes und renovierungsbediirftiges Leitungswassernetzgepaart mit einem langjahrigem Sanierungsstauschieffen  _--.

die Schadenin diesem Segment in die Hohe und damit auch langfristig Aufwendungen und Pramien. Die einzige ]
ﬂ Lésung: Geld zurticklegen fir die Gebaudesanierung. Wir zeigen Moglichkeiten dafiir... A 4
-

heren Geblihren bei einem Tierarztbesuch rechnen. So kann z.B. bereits ein Knochenbruch oder Kreuzbandriss
im Hund Kosten in vierstelliger Hohe verursachen. Angesichts dessenwird deutlich, wie wichtig die Absi-

Bausparen —sichern Sie sich die gunstigen Zinsen

Die Bauzinsenfiir Inmobilienfinanzierungen steigen immer weiter. Keiner weil3, ob und wann die Zinserhéhungen endlich
ein Endenehmen. Um jetzt noch aktiv gegen die erhéhten Zinsen entgegenzuwirken und sich den Traum vom Eigenheim auch
in Zukunft erfillen zu kénnen, gibt es die passsendeLdsung: den Bausparvertrag. Mit ihm kénnen Sie sich jetzt noch giinstige
Konditionen unter 1,50% Darlehenszinssichern und haben bereits die Sicherheit vor weiteren Zinserhéhungen in der Zukunft.
o Bereits in vielen Medien wird dargestellt, dassjeder einen Bausparvertrag abschlieRensollte. Egal ob fiir Sie selbst, lhre
Kinder oder Enkelkinder. SichernSiesichjetzt noch die Méglichkeit spater mehrere TausendEuro Zinskosten zu sparen. .77
Zudem bieten die Bausparkassenmittlerweile sehr flexible Tarife. Egal ob Kauf, Bau oder Modernisierung — der Bau- |
sparvertrag ist die Losung. SprechenSie unseinfachan. -

8
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WIR VERGLEICHEN.

SIE PROFITIEREN. |

Liebe Leserinnenund Leser,

unsere Kundenzeitschrift informiert Sie mit
der Frihjahrsausgabe wieder Uber interes-
sante Themen ausunserer Branche.

Wir méchten uns auch bei Thnen bedanken,
dass Sie uns mit lhrer Betreuung beauftragt
haben. Dadurch haben Sie alle Vorteile, die
Ihnen ein Versicherungsmakler bieten kann:
Im Gegensatzzu einem Versicherungsvertre-
ter, der flr ein Versicherungsunternehmen
tatig und damit weisungsgebundeniist, sind
wir an keine Gesellschaft gebunden.
Wir sind durch lhr erteiltes Mandat fir Sieta-
tig und stehen ausschlieBlichauf lhrer Seite
— ahnlich wie ein Rechtsanwalt oder Steuer-
berater. Unsere Produktempfehlungen sind
daher objektiv und an lhrem Bedarf ausge-
richtet. Fur Sie als unsere Mandanten versu-
chen wir den Wunsch-Versicherungsschutz
bei niedrigem Beitrag zu vermitteln und ach-
ten zudem auf ein ausgewogenes Preis-Leis-
tungs-Verhaltnis. Dies gilt Gbrigens auch fir

~
i il ’AQ;‘

N

bestehende Vertrage,
die wir gernefur Sieweiterverwalten und op-
timieren! Rund um Ihren Versicherungs-
schutz — angefangen von klassischen Versi-
cherungsprodukten tUber Geldanlagenbis hin
zur Altersvorsorge — stehen wir lhnen als di-
rekter und kompetenter Ansprechpartner
zur Seite. Aufgrund der uns von lhnen gege-
benen Informationen lbernehmen wir die
Haftung fir unsere Beratung. Nutzen Sieun-
sere langjahrige Berufserfahrung und infor-
mieren Sie sich Uber unser Leistungsspekt-
rum auf unseren Webseiten. Bitte
vereinbaren Sie bei Bedarf einen Beratungs-
termin mit uns!

Zinsen bei Europas Banken

Das Zinstief schein vorbei, Strafzins und
0% gehoren der Vergangenheit an. Deut-
sche Geldinstitute werben bei den Kunden
wieder mit Guthabenzinsen, da sie ihrer-
seits wieder bessere Zinsen erhalten. Das
Portal Weltsparen bietet eine Ubersicht
von Banken aus mehr als 20 europaischen
Landern — darunter auch Deutschland. Im
Bereich Tages- und Festgeld ist Weltsparen
DER Marktfihrer, hieran missen sich VR-
Banken, Sparkassen & Co. messen lassen,

wenn es um Zinsprodukte geht. So gibt
es fur Festgelder bis zu 1 Jahr bis zu 4,10
% Zinsen garantiert, bis zu 5 Jahren sogar
4,35 % pro Jahr. Zinssatze, die ,normalen”
Institute nicht leisten kdnnen. Und dabeiist
jedes Konto bis zu 100.000 € je Kunde und
Bank gesichert — eine EU-Regelung stellt
dies klar. Das gilt auch fir Tagesgelder:
Hier sind aktuell mehr als 2,70 % mdglich
und das bei taglicher Verfluigbarkeit! Wir
beraten Sie gern!

AKTUELL ‘BBF

BDF SOZIALWERK GMBH

BDF Sozialwerk GmbH

Versicherungs- & Finanzmakler
Partnerim vfm-Verbund

Am Weingarten 18
90518 Altdorf bei Nurnberg

Telefon: 09187 4067

info@bdfsozialwerk.de
Www.bdf-sozialwerk.de

BUROZEITEN:

Montag 8:00 —16:00
Dienstag 8:00 —16:00
Mittwoch 8:00-16:00
Donnerstag 8:00 —16:00
Freitag 8:00 —16:00

sowie Termine nach Vereinbarung

Weltsparen

Immobilienanlage
Pflegezusatzversicherung
Warmepumpe

Dread Disease
Berufsunfahigkeitsversicherung
Bauzinsen

Private Krankenvollversicherung
Altersvorsorge

Weihnachtsgeld anlegen
Winter-Versicherungen
Wohngebaudeversicherung
Tierkrankenversicherung
Bausparen

INHALTSVERZEICHNIS



Immobilie als Kapitalanlage oder Altersvorsorge

Inflation vernichtetGeldvermoégen!DieserSatzist allgemein bekannt. Wenn die Inflationsraten tber den Sparzinsenliegen, macht man
als Sparerreal Verluste. In diesem Fall kdnnte eine Investition in eine Immobilie sinnvoll sein. Ein Haus oder eine Wohnung ist als Sach-
wert ein festes Fundament. Ihr Geld ist damit vergleichsweisegut vor Inflation geschiitzt. Da das Mietniveau derzeit immer noch sehr
hoch ist, eignet sich eine Immobilie auch gut als Beimischung fir die Altersvorsorge. Nach dem Anstieg der Darlehenszinsenin den ver-
gangenen Monaten ist die Nachfrage nach Kapitalanlageimmobilien gesunken. Dies hat in manchen Regionen zu Preisabschla-

gen geflhrt. Aktuell Iasst sich wieder dasein oder andere Schnappchenbeim Immobilienkauf machen. Wenn Sie sich fir eine Py 4

Kapitalanlageimmobilie fir lhre Altersvorsorge interessieren, sprechen Sie uns an. Wie helfen Ihnen mit unseren Experten bei | )

1 ’

der Auswahl eines geeigneten Objektes. Auf Wunschbegleiten wir Sie natiirlich auchbei der Finanzierung der Immobilie. o

- Pflegezusatzversicherung ohne Beitragssteigerung

Die Pflegepflichtversicherung ist keine Vollkaskoversicherung, sondern héchstenseine Teilkaskoabdeckung
der Pflegekosten bei ambulanter oder stationédrer Pflege. Da der Beitrag prozentual vom Lohn berechnet
wird, kdnnen die Leistungen auchnicht 100 %abdecken, daftir musste der Beitrag drastisch steigen. Was also
tun, fir den Fallder Falle?Im schlimmsten Fall und ohne finanzielle Puffer droht evtl. der Verkauf des Eigen-
heims. Genau hierflr gibt es die Pflegezusatzversicherung, welche nach Pflegegrad die gewtinschte Leistung
monatlich auszahlt. Esgibt hierzu zwei Varianten: Pflegetagegeld/-kostentarife nachArt der Krankenversiche-
rung sowie Pflegerenten nach Art der Lebensversicherung.Pflegerenten habenden Vorteil, dasszum einen ein
Kapitalerhalt tber einen Riickkaufswert vorhanden ist und zum anderen der Beitrag nicht angepasst werden
kann. Man spricht deshalb auch vom ,Kénigsweg® der Absicherung der Pflegekosten. Durch den Kapitalerhalt
ist der Beitrag aberdeutlich hoher als bei einer Pflegetagegeldversicherung. Bei letzterer gibt es keinen
Kapitalerhalt, da essichum einereine Risikoversicherunghandelt. Beieiner Pflegerente kannauchdie ~ .---
Zahlungim Leistungsfalldynamisiert werden. D. h. die Monatsrente passtsich damit auchder Inflati- }
on und somit steigenden Kosten an. XXX

Warmepumpe und ihr Versicherungsschutz \ 4 9
= O

g Moderne Premiumtarife kdnnen diese Schadens-

Eine Warmepumpenanlageist als Gebaudebestandteil/-
zubehor in der Wohngebaudeversicherungmitversichert.
Damit genielt sie Versicherungsschutzgegen die im Versi-
cherungsvertrag ausgewahlten versicherten Gefahren und

—— falle bereits sehr gut abdecken. Wer noch mehr

erganzenden Klauseln. Bei der Wahl des Wohngebaudever- q } . . gt

) _ ['\ .‘\ Sicherheit haben méchte, kann entweder als Bau-
trages sollten Sie aber auf folgende Punkte achten: £ 7% X\ . ) . . R
) . " e %d ‘ stein oder als eigenstandige Versicherungslosung
v/ Bruchschidenan Rohren der Warmepumpenanlage CLL ) . . ) .
< 0 . - ' ) ’ eine sog. technische Versicherung fiir Anla-

* Uberspannungsschadenan Elektronik \. .‘=‘ /. genderregenerativen Energiegewinnung -~~~

¥/ Vandalismus an der AuBeneinheit N 4 N

ins Auge fassen. Wir beraten Sie gerne!
v/ Diebstahl der AuReneinheit

Tritt eine schwere Krankheit, wie Krebs oder ein Herzinfarkt, ein kommen auf den Betroffenen, dessen
Angehorige und den Arbeitgeber/dessen Firma nichtnur viele Sorgen, sondernaucheine erhohte finanzi-
elle Belastungzu. Eine Dread Disease-Versicherung (Schwere Krankheiten) deckt diese Kosten. Privatleute
kénnen die versicherte Einmalleistung z.B.flr Behandlungskosten, eine berufliche Auszeit oder Umbaumaf-
nahmen am Eigenheim nutzen. Besondersinteressant ist die Dread Diseaseaber fiir Firmen zur Absicherung
wichtiger Mitarbeiter (Keyperson),deren Ausfall Kosten fiir Vertragsstrafen, Interimsmanagement
oder Verluste von Kunden/Auftragen auslosenkann. Als Keyperson werden v.a. Geschaftsflhrer, J
Vorstande, leitende Angestellte oder Spezialisten abgesichert. Wir beraten Sie gern hierzu! .

Zusatzliche Altersvorsorge frihzeitig planen
Dread Diseasefur Privat oder Keyperson

Y KW |

, Alternativén zur Berufsunfahigkeitsversicherung

Die Berufsunfahigkeitsversicherung (BU) ist das bekannteste und leistungsstéarkste Produkt zur Absicherunglhrer Arbeitskraft. Sie
leistet, wenn Sie Ihren zuletzt ausgetibten Beruf zu mind. 50 %nicht mehr ausiibenkénnen, egal ob aufgrund Unfalls oder Krankheit. Doch
nicht fur jeden ist die BU das passende Produkt und es sind Wahimdglichkeiten gefragt, um z.B. eine Beitragsersparnis zu erzielen oder
die Hirden der Gesundheitspriifung einer BU zu meistern. Eine Alternative sind z.B. Produkte, deren Leistungsausldserder Verlust

von bestimmten Fahigkeiten ist (z. B. Heben, Biicken, Autofahren, Sehen, Horen, Gebrauchder Arme). Diese Losungensind oft ~ _---
glnstiger und haben eine weniger umfangreiche Gesundheitspriifung. Wenn Sie die Absicherunglhrer Arbeitskraft aufwerten “,
mochten, konnen Sie dies bei unsz. B. mit einer Schwere-Krankheiten-Absicherung oder einem Krankentagegeld tun. -

Bauzinsen- ein Vergleich lohnt sich

Gerade in Zeiten steigender Zinsen konnen die Unterschiede bei Finanzierungsangebotenenorm sein. Egal,
ob Siesich Ihren Traum vom Eigenheim verwirklichen méchten oder ob Sie auf der Suchenach einer zinsgiins-
tigen Anschlussfinanzierungsind: Vertrauen Sienicht nur einer (Haus-) Bank. Als Finanzierungsexperte haben
wir Zugang zu bundesweit ca.500 verschiedenenKreditgebern und kénnen fir Sieindividuelle Finanzierungs-
I6sungen und maRgeschneiderte Konzepte entwickeln. Zudem haben wir taglich Zugriff auf Top-Konditionen
und attraktive Sonderaktionen am Markt. Wenn Sie noch auf der Suchenach lhrer Traumimmobilie sind oder
erst in Zukunft sich mit diesem Thema beschaftigen wollen ist eine friihzeitige Planung wichtig. Auch

hier unterstiitzen wir Sie, damit Sie sich ein mietfreies Wohnenim Ruhestandermdglichen kénnen. -~ >
Fiir eine optimale Baufinanzierung wenden Sie sich an uns und vereinbaren Sie lhren personli- ]
chenBeratungstermin. -

In der Privaten Krankenvollversicherung (PKV) héangt die Beitragsh6he u. a. von den gewiinschten Leistun-
gen, dem GesundheitszustandundvomGeburtsjahrab. D. h. bei fats allen Gesellschaften ist man beim Einstieg
z. B.zum 01.01. automatisch ein Jahr alter und bezahlt dann den Einstiegsbeitrag nach einem héheren Alter.
Dies macht im Schnitt ca. 3 bis 10 € pro Monat aus, dauerhaft flr die gesamte Versicherungszeit! Es gibt aber
eine Maglichkeit sich das glinstigere Eintrittsalter aus dem Vorjahr zu sichern: mit einer sogenannten groRen
Anwartschaft. Man beantragt zum 01.12. die PKVin einem ruhenden Versicherungsverhaltnis,das dannim Fol-
gemonat in ein aktives Versicherungsverhaltnis umgewandelt wird. Da der urspriingliche Beginn aber im Jahr
davorwar, gilt dasgunstigere Eintrittsalter fiir die gesamte Vertragslaufzeit. Der Beitrag fir einenMonat

groRRe Anwartschaft wird prozentual vom zu zahlenden Normalbeitrag berechnetund betragti.d. R. -~
zwischen 35 und 45%. Dies amortisiert sich aber sehr schnell durch den, im Vergleich ohne Anwart- )

\

schaft, ginstigeren Monatsbeitrag. XXX -

\

Entscheidendfiir die Rentabilitdat der Altersvorsorge, aber auch bei der Geldanlage ist der Faktor
Zeit. e friiher mit dem Sparenfir dasAlter begonnenwird, bzw. je langer der Anlagezeitraumist, des-
to weniger Beitrag mussmonatlich eingesetzt werden, um die Altersrentenliicke zu schlieBen.Verant-
wortlich ist dafiir unter anderem der Zinseszinseffekt, den junge Erwachsenegezielt nutzen sollten.
Die Dauerder Ansparphaseist, nebender persénlichen Anlagementalitat, auch entscheiden dafiir wie
viel Risiko bzw. Beitragsgarantie in der Altersvorsorge bertcksichtigt werden kann. Zudem miissenin
der Beratung ebenfalls Nachhaltigkeitskriterien bei der Anlage abgeklart werden. Eine umfangreiche
Altersvorsorgeberatung in Hinblick auf das personliche Anforderungsprofil und die Geeignetheit der
Anlage ist dementsprechend unerlasslich,um die Altersvorsorge zielgerichtet aufzubauen.

XXX




